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) OBJECTIFS VISES

e Acquérir et maitriser les techniques de recherche
de financement.

e Disposer d'une méthodologie claire.

e Appréhender les techniques de communication
et de présentation de projet.
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SAVOIR TROUVER UN FINANCEMENT
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3" § PERSONNEL CONCERNE

¢ Agent de développement
e Responsable d'équipe
e Responsable de service

m PREREQUIS

e Connaissance du monde sportif associatif

PROGRAMME

e Présentation, tour de table, Contexte & Objectifs

e Planning de la formation
Le club et son projet associatif :

e Présenter son club

e Présenter son projet associatif
- Matrice SWOT
- Objectifs &amp; Stratégie
- Déclinaison en plan d'actions

Les acteurs du financement :

e |es différents types de subventions:
- Subvention de fonctionnement (Ville, Région,
Dpt, ..)
- Subvention de projet (partenaires privés, ANS,

)

@ FORMATEURS

J.Conorton - S. Bouget -
L. Fouillat - M. Payelle - C.Poiron

Les différentes sources de financement :
- Financements publics (ANS, Fédération,
Comité, ..)
- Financements privés (Fondation, Mécénat,
Sponsoring, ...)
e Répartition des financements (public/privé)

Clef de réussite d'une demande de financement :

e Adapter sa présentation
e Budget
Calendrier

Cas pratique & mise en situation :

e Quiz1
e Quiz?2

O EVALUATION

e Questionnaire d'évaluation de satisfaction
e Questionnaire d'acquisition de compétences
o Attestation de fin de formation
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